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¿POR QUÉ ESCOGER ESTA TÉCNICA? 

Hace dos años no tenia con certeza que técni-

ca realmente me llamaba la atención, pensaba 

en que no quería llegar a aburrirme o que lue-

go de un tiempo quisiera salirme, por lo que 

comencé a indagar y preguntar acerca de cada 

modalidad los comentarios que oía de mis 

compañeros era: “si se va a meter a alguna 

técnica que no sea a la de comercio” mas de 

una persona me repetía esto lo cual me gene-

raba curiosidad ya que decían esto con miedo, 

esto realmente me impulso a inscribirme, aun-

que debo admitir que al comienzo estaba un 

poco nerviosa ya que era un gran reto, era un 

reto personal, al comenzar este proceso me di 

cuenta que nada de lo que me decían era cier-

to, creo que esta fue la mejor decisión que pu-

de haber tomado, el conocimiento y experien-

cia que logre adquirir es una gran ganancia 

El día de hoy le puedo decir a mis compañeros 

de grados inferiores que esta técnica es una 

excelente experiencia, además de que lo que 

van a aprender lo van a necesitar en el diario 

vivir. 
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 MITOS DE LA TECNICA COMERICIAL 

Muchas veces hemos escuchado por lo menos 

algo de esto: 

 Esa técnica es solo matemática, si no es 

bueno para que se mete en esa 

 Esa técnica es la más difícil, casi nadie pa-

sa con notas altas 

 ¿Jesús Alvarado (chucho) va a ser el en-

cargado? No se meta ahí eso es un suicidio 

Jóvenes con mucho orgullo les puedo decir que 

mi técnica no es solo matemática, las notas de-

penden del esfuerzo que le ponga a las cosas, 

este docente que lo ven 

como cansón y fastidio-

so le agradezco por mo-

tivarnos a perseverar, 

por cada conocimiento 

que compartió con noso-

tros, no dejemos que los 

comentarios nos llenen 

de miedos, esto es un 

reto que muchos acep-

tamos y no nos arrepentimos de haberlo hecho. 

 



INICIO EN LA MODALIDAD 
COMIENZO EN LA TECNICA,PRIMER AÑO! 

Al iniciar este proceso fue un poco complicado y 

confuso ya que al comienzo era difícil tener que 

acoplarse y dejar a un lado las actividades que 

normalmente realizaba por estar una tarde com-

pleta viendo comercio 

Pensé y llegue a creer que me iba a aburrir y 

simplemente no me iba a gustar pero con el pa-

sar de los días logre acoplarme y a ver que real-

mente era interesante cada tema que veíamos, 

cada cosa que realizábamos era verdaderamen-

te importante 

Al pasar con el tiempo me pude llegar a dar 

cuenta que es una de las técnicas mas comple-

tas y en las que realmente logramos avanzar 

tanto a nivel académico como llegar a ganar co-

nocimientos del tema 

Poco a poco le tomamos aprecio a la modalidad 

a cada tema nuevo a querer avanzar y ver que 

continuaba, también poder realizar cada uno de 

los proyectos formativos que teníamos, sentirnos 

bien en el momento que nos felicitaban por el 

esfuerzo y dedicación que se veían reflejados en 

nuestros trabajos 

Al finalizar este año logamos ver que no era co-

mo creíamos, que no logramos aburrirnos y me-

nos tener que botar la toalla 

¡COMIENZO EN TECNICA ,SEGUNDO AÑO! 

Al comenzar esta nueva etapa fue algo confuso 

ya que no teníamos idea que podríamos ver y al 

mismo tiempo nos llenaba de emoción saber 

que nos esperaba ya que era nuestra etapa 

practica y productiva era hora de demostrar to-

do lo que habíamos aprendido y plasmarlo en 

cada trabajo y en cada actividad 

Llegamos a conocer y manejar de forma distinta 

la contabilidad, cada libro, cada soporte gracias 

a el proyecto de grado en el cual logramos de-

mostrar cada cosa que trabajamos teóricamen-

te y conseguir entender y que esto se quedara 

plasmado 

También pudimos compartir y mejorar las rela-

ciones interpersonales ya que en el ámbito la-

boral es muy importante el buen manejo de es-

te, además logramos realizar un excelente tra-

bajo con nuestro instructor del SENA quien nos 

ayudo a complementar y a aclarar cada una de 

las dudas acerca de la parte practica que venía-

mos trabajando  

Esta ha sido una de las mejores experiencias 

que pude obtener ya que mas adelante podre 

recordar y ver cada actividad o ejercicio plas-

mado en un documento o trabajo que vaya a 

realizar.  

ANGELA AMAYA 
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ASPIRACIONES A FUTURO 

¡ASPIRACIONES Y METAS A FUTURO! 

Luego de terminar los dos años de formación 

como bachiller técnico, y técnico en el SENA co-

mo técnico en contabilización de operaciones 

comerciales y financieras  

Puedo continuar con esta carrera ya que es lo 

mas confiable ya que en algunas universidades 

podría llegar a homologar algunos semestres 

según la universidad y el convenio que tenga 

También podría continuar con la idea de nego-

cios de emprendimiento que estuve trabajando 

el ultimo año ya que tengo la idea de como for-

malizarla y como manejarla de una forma 100% 

legal y real 

Llegaría a poder presentar la hoja de vida para 

el cargo como auxiliar contable ya que tengo los 

suficientes conocimientos para aplicar, además 

de esto cuento con la experiencia que requerí 

con el SENA  

Con los conocimientos y destrezas que pude 

adquirir en este tiempo puedo realizar distintas 

actividades desde diferentes puntos, con esta 

ayuda no tendría una excusa para no realizar 

alguna meta y adquirir alguna ayuda monetaria  

 

 

 

 

 

 

SALIDA PEDAGOGICA REALIZADA 

Durante  el tiempo que estuvimos en técnica 

tuvimos la oportunidad de poder salir a ver y 

conocer algunas de las sedes y  dinámicas de 

manejar los software y toda la parte contable, 

esta experiencia fue única ya que como grupos 

pudimos salir de la rutina teórica y poder co-

menzar a manejar un poco la parte practica  

Los lugares a los cuales logramos ir fueron los 

siguientes:  

 La gobernación de casanare: donde lo-

gramos apreciar una feria de emprendi-

miento e ideas que estaban en desarrollo, 

además de lograr ver el funcionamiento 

del área administrativo del mismo, tam-

bién logramos apreciar cada una de las 

labores e ideas que tiene cada sitio 

 SENA: Aquí logramos ver las salidas y las 

ideas que podíamos tomar luego de termi-

nar esta información, también apreciamos 

los beneficios que podemos tener al llegar 

a continuar con esta rama  

 Universidad Unisangil: aquí logramos ver 

la homologación, y las ramas en las cua-

les podemos continuar con estos conoci-

mientos y habilidades adquiridas 

 Centro comercial Alkosto: en este sitio 

apreciamos ver el software con el que tra-

bajan y la manera mas fácil de llevar la 

contabilidad y el inventario ya que de la 

forma manual es un poco mas lento y 

mas complicado 
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TEMATICAS Y PROYECTOS 
TEMATICAS VISTAS EN LA MODALIDAD CO-

MERCIAL  

A continuación veremos un breve resumen de 

los temas que vimos durante nuestro tiempo lec-

tivo en la técnica: 

 Importancia de la contabilidad: es clara, 

confiable, transparente y comprobable 

 Obligaciones y tramites legales de los co-

merciantes: documentación, libros, leyes, 

registros etc. 

 Clasificación de las empresas: se puede 

clasificar según su objetivo, actividad eco-

nómica, procedencia de capital, numero de 

propiedades y según el tamaño 

 Cuentas T: cuenta donde se registran valo-

res de entrada y salida 

  Tipos de cuentas: reales, nominales, de 

orden 

 Partida doble y ecuación patrimonial: ope-

ración mercantil donde por lo menos afecta 

una cuenta debito y otra crédito  

 Asiento contable: Es el registro de las ope-

raciones mercantiles en los comprobantes 

y libros de contabilidad 

 Impuestos: IVA 19% y retención en la 

fuente 

 Asientos contables: de acuerdo al puc y la 

aplicación del IVA y rete fuente 

 Salario: prestaciones sociales, salario mí-

nimo y obligaciones salariales 

 Inventarios: es aquel que una empresa 

controla la su existencia, su valor a la can-

tidad que debe tener para su sustención 

Estos y muchos mas son los temas que vimos 

en el año lectivo de la modalidad 

 

 

 

PROYECTO DE GRADO 

Nuestro proyecto de grado consistía en crear 

una empresa didáctica, con documentación y 

soportes como si fuese real 

El proceso de este proyecto tomo alrededor de 

un año ya que debimos realizar todo tipo de pa-

peleo necesario, al comienzo debimos presen-

tar una idea de negocio, luego de que fuese 

aceptada procedíamos a realizar un modelo 

canvas, donde plasmáramos las ideas e iniciati-

vas que teníamos  

Después de esto debíamos diligenciar toda la 

parte legal de nuestra empresa 

Al tener toda esta documentación al día podía-

mos comenzar a hacer funcionar nuestra em-

presa y a llevar la contabilidad con soportes y 

libros al día, ya que estuviese en funcionamien-

to debíamos sustentar nuestro trabajo en el día 

de la técnica donde debíamos explicar y mos-

trar en lo que consistía este trabajo 
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EL SECTOR FINANCIERO 

Qué es el sector financiero? 

El sector financiero es el conjunto de empresas  

dedicadas a la intermediación financiera donde 

participan compañías de financiamiento comer-

cial (CFC), corporaciones de ahorro y vivienda 

(CAV), bancos, compañías de financiamiento 

comercial 

Las funciones que presta este sector son dema-

siadas, las tres principales funciones son: 

1. Canalización:  ofrecer diversidad de 

productos  tanto para los ahorradores co-

mo para inversores, el coste de canaliza-

ción reduce el volumen de los recursos 

que estén disponibles 

2. Asignación de recursos: el sistema bus-

ca la mejor inversión , esta es una forma 

de impulsar las empresas para que no 

queden desasistidas 

3. Creación de liquidez: no todo el dinero 

debe ser físicamente también se puede 

por medio de entidades bancarias como 

prestamos o créditos  

En el año 2018 la economía colombiana tuvo un 

repunte importante en materia de crecimiento. 

Los dos años precedentes presentaron los nive-

les de crecimiento más bajos en casi una déca-

da, 2% para 2016 y 1,8% para 2017. Sin embar-

go, la economía muestra una recuperación en 

cada trimestre de 2018. Aunque no existe aún el 

reporte de crecimiento del último trimestre de 

2018 por parte del DANE, las proyeccio-

nes de crecimiento sobrepasan los bajos 

niveles de los últimos años, y se ubica más cer-

ca al nivel del 2015, que fue de 3%. 

 

 

 

 

 

Impulso para el 2019: según una declaración 

que dio el presidente de nuestro país fue que 

iba a hacer todo lo posible porque el turismo, el 

comercio y la industria mejorara, que fuésemos 

un país totalmente desarrollados. 

no parece tan difí-

cil de superar si 

se toma en cuenta 

que datos del De-

partamento Nacio-

nal de Estadística 

(Dane) dan cuen-

ta que las ventas 

al detal se dispa-

raron 6 % entre enero y noviembre del año pa-

sado, mientras que la producción industrial 

subió 4,7 % interanual en noviembre. En cuanto 

al turismo, al país entraron 4,3 millones de visi-

tantes, un 10,4 % más respecto a 2017, según 

cuentas del Ministerio de Comercio, Industria y 

Turismo 

 

CONCLUSION: Creo que  poco a poco va-

mos avanzando, vamos induciendo y viendo las 

cosas desde otra perspectiva y si seguimos así 

lograremos ser lo que un día soña-

mos…..PATRIA UNIDA Y DESARROLLADA 
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HUMOR COMERCIAL 
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